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Qualificar para exportar



Desafios para a exportacao

A questdo para todas as industrias, sem

exce¢do, ndo é mais ‘Haverad ruptura em

minha empresa?’, mas ‘Quando ocorrera a

ruptura, quanto ira demorar e como ela

afetara a mim e a minha organizag¢édo?”” Tempo (rapidez)
Klaus Schwab (2016, p.21)

qualidade

Flexibilidade

Inovagao



Desafios para a exportacao

 Aumento do numero de
empreendedores, inclusive internos;

* Vantagem para as pequenas e médias
empresas que tem mais agilidade para
lidar com rupturas e inovagoes (devido
a seu tamanho);

Grandes organiza¢des sobreviverao por
meio de suas vantagens de escala e
investimento

ﬂ,_

A forma de inserir seu produto no mercado
internacional é suficiente? Direta ou indireta?

Vocé conhece seu consumidor?
O seu posicionamento estratégico deve ser mantido?
A distancia entre paises faz sentido?

Suas competéncias essenciais garantem a criacao de
valor para exportar?

Sua gestao e estrutura estao de acordo com o desejo
de exportar?
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Promog¢ao das
exportacoes
brasileiras

Atracao de
investimentos
estrangeiros

Apoio a
internacionalizagao
de empresas
brasileiras
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Participagcao em Programas

Exportacoes Participacao

das nas Promocio - 587

empresas Exportacoes
apoiadas Brasileiras o
US$ 31,3Bi 28,8% ualicaio [N

Internacionalizacao




ACOES COORDENADAS APEX — MRE

(1° Semestre 2019)

Atuagao Integrada

5 2 Paises em
todos os continentes

1 99 Aciies conjuntas

realizadas

Estudos, feiras,

L
TI p u S missies comerciais, missdes prospectivas,

projetos comprador, rodadas de Negacios

de acéo
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PEIEX — Programa de Qualificagao para Exportacao

OBJETIVO
Qualificar as empresas
por meio de
atendimentos

individuais

PARCEIROS

ENVOLVIDOS CARACTERISTICAS

Instituicoes de ensino Gratuito, presencial
€ pesquisa, € e a distancia,
Federacgoes Industria v continuo.

ENTREGA PEI EX

Plano de Negbcios PROGRAMA DE QUALIFICACRO

PUBLICO ALVO

Empresas todos
0s portes

para exportacao e 12
Acao de Exportacao

SELECAO
Avaliacao do perfil

da empresa e do
produto/servico
exportavel



https://www.youtube.com/watch?v=5c2HKBY_0V0

ALGUNS MODULOS DO PLANO DE TRABALHO @
PEIEX

PROGRAMA DE QUALIFICACAO
PARA EXPORTACAO

Prospeccao, selecao e analise de mercados internacionais

Marketing / Promocao / Distribuicao internacional

Estratégia de precos internacionais Fluxos e processos de exportacao

Processos financeiros (contratos, cambio, recebimento do valor, etc.)

Logistica / Transporte internacional




QUALIFICAGAO PEIEX 2019 - 1° Semestre R

Atua em

+ DISTRITO FEDERf\@

2.313

EMPRESAS APOIADAS

23 ESTADDS

‘ 7474
WPF

419 expoRTADDRAS

Cobertura de mais de

1.100 MUNICIPIDS

Parceria com

INSTITUIGOES DE
ENSIND

i o
EARORTAGAD Bl Setores
uss 127.8 ®e0
MILHEES 133 Destinos 0 g f_



OFICINAS DE COMPETITIVIDADE

TEMAS:
* |Introducao a Exportacao OBJETIVO
* Exportacdo de Servicos Capacitacoes em temas de comércio exterior
* |novacgao e Desenvolvimento de
Produtos para Comércio Exterior ,
: S CARACTERISTICAS
* Marketing e Vendas Internacionais
. Operacdes e Logistica Internacionais Aulas presenciais de 8 horas em mais de 35
cidades

* Planejamento Financeiro Internacional
* Plano de Negocios para Exportacao

* Negociacao Internacional

e Contratos Internacionais




Mapa Estratégico de Mercados e Oportunidade
Comerciais para as exportacgoes brasileiras

Produtos, setores ou paises

Informacoes relevantes: Crescimento,
Participacao, Principal Concorrente

Apoiar as empresas no mapeamento de mercados prioritarios e na diversificagao de destinos e de

Objetivo produtos exportados

Permite a pesquisa por produto, consulta de cédigos SH6 (6 digitos NCM) ou pelo nome do

Inovacgao
¢ produto

Desenvolvida pela Geréncia de Inteligéncia da Apex-Brasil com dados de comércio internacional que

Metodologia
8 classifica oportunidades para 3.634 produtos

39 mil oportunidades identificadas em 76 paises, classificadas entre Abertura, Consolidag3o,
Manuten¢ao, Recuperac¢ao (em declinio ou em risco)




Mapa Estratégico de Mercados e Oportunidades Comerciais para as

exportacoes brasileiras:

Informe o cédigo SH6 ou produto (O
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(D) ClassificagBo & Abertura @ Consoldaclo @ ManutencBo  Recuperacdo (em deciinio) @ Recuperasdo (em risco)

_-{ Filtros |

\
|

Regiao

Africa
América Central ..
América do Norte

| América do Sul
Asia & Oceania
Leste Europeu
Oriente Médio
Outros Europeus
Unilo Europcia

Status

Abertura
Consolidagdo

| Manutengio
Recuperacgdo (e
Recuperagdo (e..

Exibir dados



https://portal.apexbrasil.com.br/mapa-de-oportunidades/

https://portal.apexbrasil.com.br/mapa-de-oportunidades/
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Informe o codigo SH6 ou produto ()
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https://portal.apexbrasil.com.br/mapa-de-oportunidades/
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PASSAPORTE

,~_, Conecte o seu

PARA O MUNDO meser negocio com

/

— p A\ o mundo.
-'-'..' Apexﬂraul'.
m
Faca parte desta rede que ajuda vocé e sua empresa a conquistar o mundo
o
f

\ cepadrii@gmail com ENTRAR

www.passaporteparaomundo.com.br/

Plataforma de capacitacao a distancia que visa
aumentar a capilaridade de atendimento e qualificar
as empresas sobre 0s negacios internacionais.

+ 3.000 empresas cadastrados

+ 5.000 usuarios cadastrados
Capacitacao online (trilhas)
Mercados Estratégicos
Atendimento internacionalizacao _
Radar de competéncias
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http://www.passaporteparaomundo.com.br/

Atendimento Customizado l}‘

v'  Metodologia de Internacionalizagdo

A .

IPNRTOEGRRI‘IQAMC?UEIJ'JiLIZACAO v'  Atendimento individual para apoio na elaboragio
' (g@ij ®

do Plano de Expansao Internacional
v" Workshop — Plano de Expans3o Internacional

L

¢ 9
Capacitacao m— - - -
¥ Missoes de Internacionalizacao
Cursos online

Webinars sobre mercados

Webinars sobre internacionalizagao

Estratégia para Internacionalizacao com FIA
Marketing para Internacionalizacao com ESPM

Conhecimento do ambiente de negdcios local
Estabelecer relacionamento com facilitadores locais
Informacgoes atualizadas sobre o mercado

Agendas de negocios
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| OBRIGADO!

apex-brasil@apexbrasil.com.br

www.apexbrasil.com.br



